
 De KOKI Group is een wereldwijde, toonaangevende fabrikant met een totaal pakket powertools, accessoires en 
pneumatische gereedschappen. Binnen onze groep vind je merken zoals HiKOKI, Metabo, Metabo HPT en Carat.

Als werkgever wekt KOKI de vaardigheden in jou tot leven. Of je nu een passie hebt voor verkoop, design, technologie of 
marketing - bij KOKI bieden we je een verscheidenheid aan verschillende gebieden en beroepen.

Word lid van ons wereldwijde team en begin aan een carrière bij ons. 

Metabo produceert sinds 1924 elektrisch gereedschap
en verbruiksmaterialen voor de professionele eindgebruiker 
in Nürtingen, nabij Stuttgart in Zuid-Duitsland. Wereldwijd 
vertrouwen zij op Metabo. Wij ontwikkelen, produceren en 
verkopen onze oplossingen met passie in meer dan 100 
landen wereldwijd met meer dan 5.500 medewerkers.

HiKOKI is al meer dan 75 jaar een vooraanstaande interna-
tionale topspeler op het gebied van professioneel elektrisch 
gereedschap. Aan de hand van de Japanse ontwerpprinci-
pes is elk element van onze producten zorgvuldig gekozen 
om de performance, balans, bruikbaarheid, levensduur en 
controle te verbeteren. Slimme engineering en onze aan-
dacht voor detail stellen de professional in staat om de beste 
resultaten te bereiken.  Dat is wat ons drijft en ervoor zorgt 
dat wij altijd voorop lopen.

In het kort
In de rol als Technisch Commercieel Adviseur richting
eindgebruikers ben jij het eerste aanspreekpunt voor 
professionele eindgebruikers op het gebied van Indus-
trie, bouw en installatie. In Zuid-West van Nederland ga jij 
zorgen dat bestaande én minstens zo belangrijke; nieuwe 
klanten enthousiast worden over de praktische oplossingen 
van Metabo en HJiKOKI.

Dit doe je door deuren te openen bij nieuwe relaties en 
contact te onderhouden met bestaande relaties. Tot je 
dagelijkse werkzaamheden horen het bezoeken van 
klantlocaties en het geven van demonstraties, technische 
adviezen en trainingen. 

Je bouwt je eigen netwerk van eindgebruikers op en verder 
uit. Werken voor de KOKI groep betekend deel zijn van 
een internationaal groeiende organisatie met uitstekende 
arbeidsvoorwaarden.

Wat ga jij doen als 
Technisch Commercieel Adviseur?
Je zorgt ervoor dat de professionele eindgebruikers de 
voordelen van het elektrisch gereedschap en bijbehorende 
systeemtoebehoren en accessoires ervaren.
→ Je bezoekt werkplaatsen, bouwplaatsen,

productiebedrijven etc. en onderhoudt intensief contact
met deze bedrijven.

→ Je bent proactief bij de introductie van nieuwe concepten
en brengt daarmee de toegevoegde waarde naar voren.

→ Door middel van demonstraties, presentaties en toolbox
meetings enthousiasmeer jij nieuwe en bestaande klanten.

→ Je bent aanwezig op beurzen, open dagen, road-shows en
andere evenementen.

→ Je signaleert trends en ontwikkelingen en legt deze vast in
je rapportage.

→ Je maakt een wekelijkse planning en rapportage van je
bezoeken.

Wat neem jij mee?
→ Een commercieel achtergrond en relevante kennis van

techniek.
→ Een mbo-diploma in een commerciële richting.
→ Je hebt een grote interesse in powertools.
→ Het vermogen om een presentatie en/of training te

verzorgen.
→ Je bent woonachtig in de omgeving Breda of Dordrecht.
→ Beheersing van het Nederlands en Engels in woord en

geschrift.

Hierin herken jij jezelf
→ Een proactieve teamspeler met uitstekende

communicatieve vaardigheden.
→ Je krijgt een kick van het openen van nieuwe deuren.
→ Je bent in staat om goed te luisteren en informatie om te

zetten in kansen.
→ Je bent enthousiast, fl exibel en zelfstandig.
→ Technisch onderlegd, met grote nieuwsgierigheid naar de

producten en oplossingen van Metabo en HiKOKI.
→ Je wordt enthousiast van het verzorgen van een

Wat kan jij van ons verwachten?
Fijne collega’s in een prettige werkomgeving. Veel vrijheid en daarbij horende verantwoordelijkheid. 
Mogelijkheid om jezelf verder te ontwikkelen. Een gedegen introductieprogramma. Een marktconform salaris met een 
goede bonusregeling. Goede secundaire arbeidsvoorwaarden, waaronder: een auto, tablet en mobiele telefoon van de 
zaak, 25 vakantiedagen, 12 ADV dagen en een pensioenregeling.

Technisch 
Commercieel Adviseur
full time - m/v  

Ben je daarbij gemotiveerd, enthousiast en kun je goed 
functioneren in een soms hectische omgeving, dan
nodigen wij je uit om te solliciteren. 

Nog meer weten en interesse in deze functie?
 Mail jouw CV voorzien van motivatie naar 
ellen.uiterwaal@koki-group.com of bel met vragen naar  
Jan van de Westelaken op 06 53592054


